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GUÍA PRÁCTICA PARA VENDER TU 
PROPIEDAD

EL PODER DE LA ESTRATEGIA

Descubre cómo utilizar el “Poder de la Estrategia” para
anticipar las actividades que debes realizar, para
promocionar tu propiedad y llevar a cabo la venta en los
mejores términos.

Esta guía te ayudará a destacar las características más
relevantes, a identificar tu público objetivo, a obtener el
precio de mercado, a promover el inmueble a través de
diversos canales, y a abordar la negociación con tu
cliente. Aprende técnicas prácticas para aumentar la
visibilidad, el interés y la demanda de tu propiedad en el
mercado.

Contenido destacado:
• Identifica tu público objetivo y adapta la estrategia de marketing a sus

necesidades y preferencias.
• Destaca las características únicas de tu propiedad para atraer a los posibles

compradores.
• Prepárate para abordar posibles objeciones de los compradores durante las

negociaciones.
• Asegúrate que tu propiedad esté en buenas condiciones, para presentarla

de manera visualmente atractiva.
• Determina un precio competitivo mediante un análisis de mercado.
• Promociona de manera efectiva la propiedad a través de diversos canales,

como portales inmobiliarios y redes sociales.
• Organiza visitas y presentaciones efectivas para resaltar las características

más atractivas de la propiedad.
• Aprende a flexibilizar el precio, y de las condiciones de venta para lograr un

acuerdo satisfactorio para ti y para tu comprador.
• Aprende a abordar y resolver las cuestiones relacionadas con la negociación

inmobiliaria.
• Busca asesoramiento profesional de tasadores y agentes inmobiliarios

experimentados.

Conviértete en un experto estratega para vender tu propiedad, utilizando
conocimientos profesionales. Este manual te proporciona las herramientas
esenciales para tener éxito en la promoción, y en la venta de tu propiedad.




